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ООО НПФ «СИНТЕЗ»– 
НАДЕЖНЫЙ ПАРТНЕР  

НА РЫНКЕ НЕФТЕГАЗОВОГО 
ОБОРУДОВАНИЯ

Научно-производственная фирма «Синтез» организована в 1991г. В начальный период 
фирма занималась научной деятельностью, поставкой и производством оборудования 
в области геологии, бурения, ремонта скважин, добычи нефти и газа. После 1998 г. (год 
дефолта) интерес предприятий к науке резко упал. Нефтяные предприятия практически 
перестали финансировать научно-исследовательские и опытно-конструкторские рабо-
ты. Поэтому НПФ «Синтез» пришлось уделить большее внимание на два последних на-
правления деятельности: поставку и производство нефтегазового оборудования.

Сейчас НПФ «Синтез» стал компакт-
ным, мобильным предприятием, чутко 
реагирующим на конъюнктуру рынка,  
отлично знающим этот рынок – от самых 
крупных российских и зарубежных произ-
водителей оборудования до небольших за-
водов. Нашими партнёрами являются как 
крупные нефтяные компании (например 
ТНК-ВР, Шлюмберже Лоджелко Инк, Тат-
нефть, Красноленинский, Саратовский НПЗ 
и др.), так и мелкие сервисные, буровые, 
нефтегазодобывающие предприятия. Гео-
графия поставок очень обширная – фир-
ма поставляет продукцию предприятиям 
Сибири, Башкирии, Татарстана и многим 
другим, расположенным на территории 
от Находки до Калининграда. Достаточно 
давно список заказчиков пополнился Ка-
захстаном, а с 2007 года и Азербайджаном. 
Фирма вышла на международный рынок, 
наладив контакт с тюменским представи-
тельством Российско-Европейского неф-
тегазового центра. НПФ «Синтез» являет-
ся членом торгово-промышленной палаты 
Тюменской области. В числе заказчиков 
не только нефтегазовые компании, ра-
ботаем и по заказам предприятий уголь-
ной промышленности, ремонтных служб 
других отраслей. Поставляли насосы 
даже отряду подводников. НПФ «Синтез»  
может поставить практически любое не-
фтегазовое оборудование. В тех случаях, 
когда нашему заказчику требуется нестан-
дартное оборудование, фирма проектиру-
ет его и организует изготовление. Крупные 
машиностроительные заводы не берутся 
за разработку и производство единичной 
продукции, например такой, как специфи-
ческая обвязка скважин, манифольдная 
система, компактный превентор, рассчи-
танный на 700 атм., промывочный вертлюг 
с удлинённым стволом, кованые кресто-
вины с индивидуальными характеристи-
ками и др. В таких случаях НПФ «Синтез» 
выступает как координатор творческих и 
производственных сил. Используя нала-
женные связи с конструкторскими бюро 
и заводами, нами собирается творческая 
конструкторско-производственная коман-
да, конструируется нужное оборудование 
и размещается его изготовление на одном, 
а чаще на нескольких заводах. НПФ «Син-
тез» прорабатывает вопросы заключения 
договоров с рядом западных компаний, 

занимающихся поставкой редкого для  
отечественного рынка оборудования. Та 
же ТНК-ВР всё чаще обращает внимание 
на поставки из-за рубежа даже той про-
дукции, которую можно приобрести на рос-
сийском рынке. Покупать оборудование на 
Западе предпочитает и  ряд других круп-
ных нефтяных компаний. В связи с этим, 
немного опередив события и заключив 
договоры с зарубежными поставщиками, 
НПФ «Синтез» предлагает широкий ас-
сортимент оборудования. Немаловажно и 
то, что фирма является участником внеш-
неэкономической деятельности, имеет 
широкий опыт работы с таможней, имеет 
ряд валютных счетов. В этом плане фир-
ма может быть полезна российским и за-
рубежным машиностроителям: выступая 
их внешнеторговым представителем, НПФ 
«Синтез» способна избавить предприятия 
от хлопот с таможенными и, как следствие, 
с налоговыми делами. Поэтому приглаша-
ем к сотрудничеству как производителей 
оборудования, так и потребителей. Следу-
ет отметить: некоторые предприятия уже 
воспользовались этим сервисом с нашей 
стороны. Роль предприятий, таких как 
НПФ «Синтез», в продвижении продукции 
производителей на рынке с вступлением 

России в ВТО резко возрастает. Это свя-
зано с тем, что значительно увеличит-
ся конкуренция со стороны зарубежных 
компаний. Предприятиям нефтегазового 
машиностроения, как и всей отечествен-
ной промышленности, придется пересмо-
треть отношение к схемам реализации 
собственной продукции. В настоящее 
время достаточно часто производители 
нефтегазового оборудования не желают 
развивать дилерскую сеть, а надеются 
только на собственный отдел сбыта. Как 
они собираются противостоять мощным 
дилерским сетям зарубежных компаний? 
Скорее всего, эти производства обанкро-
тятся на новом рынке – при неизбежном 
повышении затрат на производство их 
продукции и малых объемах реализации. 
Перспективы нашей фирмы связаны с 
теми отечественными производителями, 
которые трезво осознали ситуацию и уже 
сейчас серьезно занимаются созданием 
сети реализации собственной продукции. 
НПФ «Синтез» является дилером при-
мерно полутора десятков заводов. НПФ 
«Синтез» – надежный партнер на рынке 
нефтегазового оборудования, оперативно 
выполняющий заказы по поставке совре-
менной, качественной продукции. ■ 
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